
Wir sind ein mittelständisches Familienunternehmen  
mit ca. 50 Mitarbeitern und rund 12,6 Mio. € Umsatz.  
Die Kernkompetenz unseres Unternehmens liegt auf 
dem Gebiet der Batterie- und Ersatzstromtechnik, 
dem zukunftsorientierten Markt für elektrische Ener-
giespeicher. Auf diesen Fachgebieten überzeugen wir 
nationale und internationale Kunden seit 28 Jahren 
mit unseren qualitativ hochwertigen Produkten und  
Serviceleistungen. Wir agieren aus dem Herzen 
Deutschlands, denn unser Firmensitz befindet sich 
dort, wo andere Menschen Urlaub machen, am Rand 
des Harzes und rund 35 Kilometer von Göttingen 
entfernt. Als inhabergeführter Betrieb setzen wir auf 
Werte wie Vertrauen, Verantwortung, Respekt, Leis-
tung und Transparenz sowie auf flache Hierarchien 
und kurze Entscheidungswege.

Sie fühlen sich angesprochen? Dann freuen wir uns 
auf Ihre aussagekräftige Bewerbung (Anschreiben, 
Lebenslauf, Zeugnisse) mit Angabe Ihrer Gehalts-
vorstellungen sowie Ihres frühestmöglichen  
Eintrittstermins an:

akkuteam Energietechnik GmbH
Yvonne Jost 

Theodor-Heuss-Straße 4
37412 Herzberg am Harz  

Telefon: 0 5521 / 9981 - 24
bewerbung@akkuteam.de

Starten Sie Ihre berufliche Zukunft bei uns!
Wir bieten Ihnen eine spannende Herausforderung in einem expandierenden, mittelständischen Unternehmen. Mit 
Ihrer Affinität zu Energiethemen und Batterietechnik sind Sie bei uns genau richtig. Als kunden- und serviceorientierte 
Persönlichkeit können Sie unser Team mit Ihrem Wissen und Engagement bereichern.
Profitieren Sie von geregelten Arbeitszeiten, einem leistungsgerechten Einkommen und zusätzlichen Sozialleistungen. 
Zudem unterstützen wir Ihre persönliche und fachliche Entwicklung durch bedarfsgerechte Weiterbildungsmöglichkei-
ten. Werden Sie Teil unseres Teams und gestalten Sie mit uns die Zukunft der Energietechnik!

Zum Ausbau unserer Vertriebsgebiete Hannover-Hildesheim-Detmold-Paderborn-Celle-Peine-Minden suchen 
wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen

Gebietsvertriebsleiter (m/w/d) für Batterie- und Ersatzstromtechnik

Ihre Aufgaben

•	Sie betreuen und beraten unseren bestehenden Kundenkreis zu deren fachbezogenen Problemstellungen und 	
	 erstellen als Lösungsansatz individuelle Angebote sowie Projektierungen und führen diese eigenverantwortlich 	
	 zum Vertragsabschluss.

•	Sie nutzen Ihr Wissen und Ihre Fähigkeiten zur Neukundenakquise, zur Bestandskundenpflege, zu Markt- und 	
	 Wettbewerbsbeobachtungen und zum strategischen Ausbau unserer Marktdurchdringung.

•	Der Vertrieb erklärungsbedürftiger und technologisch anspruchsvoller Produkte gehört zu Ihren Kernaufgaben.

•	Ihr Vertriebsgebiet bereisen Sie von Ihrem Homeoffice aus. Aus diesem Grund sollte Ihr Wohnsitz  
	 möglichst in der jeweiligen Region liegen.

•	Sie berichten direkt an den Vertriebsleiter.

Ihre Qualifikationen

•	Sie haben eine erfolgreich abgeschlossene elektrotechnische Ausbildung mit mind. 3-jähriger Berufserfahrung.

•	Sie verfügen über kaufmännische Grundlagen-Kenntnisse und Erfahrungen im Vertrieb von technisch  
	 anspruchsvollen und beratungsintensiven Investitionsgütern.

•	Sie können auf Entscheider-Ebene überzeugend kommunizieren und präsentieren, sind akquisitionsstark sowie 	
	 verhandlungssicher, denken unternehmerisch, sind selbstmotiviert und erfolgsorientiert. 

•	Sie sind gewillt, sich in unsere vielfältige Produktpalette schnell einzuarbeiten. Unterstützend erhalten Sie         	
	 Informationsmaterial und Produktschulungen.

•	Sie beherrschen gängige Software wie das MS Office-Paket sowie die Pflege von Kundenstammdaten (CRM) und 	
	 haben eine gültige Fahrerlaubnis (Klasse B).

Unser Angebot

•	Einen langfristigen und sicheren Vollzeit-Arbeitsplatz mit überdurchschnittlichen Vergütungsoptionen 

	 in einem jungen, motivierten und kompetenten Team.

•	Ein anspruchsvolles Aufgabengebiet mit hoher Eigenverantwortung und einem attraktiven Garantieeinkommen 	
	 zuzüglich einer umsatz- und ergebnisabhängigen Provision mit uneingeschränktem Ausbaupotenzial.

•	Geregelte Arbeitszeiten für eine ideale Work-Life-Balance, 30 Tage Urlaub sowie betriebliche Altersvorsorge und 	
	 Gesundheitsbonus.

•	Vergünstigte Konditionen im Fitnessstudio und die Möglichkeit zum Bike-Leasing.

•	Einen adäquaten, neutralen Firmenwagen (auch zur Privatnutzung) und Home-Office-Equipment.

•	Eine qualifizierte Einarbeitung „on the job“ sowie gezielte, regelmäßige Schulungen und Weiter- 
	 bildungsmöglichkeiten runden unser Angebot ab.

Antriebsbatterien | Ladegleichrichter | Stromerzeuger | Sicherheitsbeleuchtungen | Stationäre Batteriesysteme | USV-Anlagen

 SICHERE ENERGIE –  
 IMMER, ÜBERALL, UNBEGRENZT  


